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Der ETF-Sparplan-Markt
in Kontinentaleuropa

Der ETF-Markt
wachst mit einer ungebrochen

europaische

hohen Dynamik. Immer mehr
Privatanleger setzen die index-
basierten Produkte fur ihren Ver-
mogensaufbau ein. Ende Sep-
tember 2024 waren rund zwei
Billionen Euro in ETFs investiert.
Damit ist das Volumen gegen-
Uber dem Jahresende 2023 bis-

her um 40 Prozent gestiegen.!

10,8 Millionen ETF-Sparplane
in Kontinentaleuropa

Wie extraETF in der Studie ,,Der
ETF-Sparplan-Markt
tinentaleuropa“ aus dem
Jahr 2023 feststellt, wurden
Ende 2023 allein in Konti-

nentaleuropa

in Kon-

monatlich
7,6 Millionen ETF-Sparplane
mit einem jahrlichen Spar-
volumen von 15,0 Milliarden
Euro ausgefuhrt. Unter einem
Sparplan versteht man einen
Dauerauftrag zum Kauf von
ETFs, bei dem regelmafBig ein
bestimmter Betrag in borsen-
gehandelte Indexfonds (ETFs) in-
vestiert wird. Deutschland ist da-
bei ein SchlUsselmarkt und tragt
mit 7,1 Millionen ETF-Sparplanen

die deutliche Mehrheit bei.

Im Jahr 2024 hat sich die Ent-
wicklung rasant
(Direkt-

banken, Online-Broker und Bro-

insgesamt
beschleunigt. Broker
kerage-Plattformen) wickeln mo-
10,8 Millionen
ETF-Sparplane ab. Damit ist die

natlich  bereits

Zahl
halb eines Jahres um 42,1 Prozent
Auch das jahrliche
Sparvolumen der ETF-Sparplane

der ETF-Sparplane inner-

gestiegen.

wuchs von 15,0 Milliarden Euro auf
17,6 Milliarden Euro im Jahr 2024.
Allerdings sank die durchschnitt-
liche Sparplanrate von 164 Euro
im Jahr 2023 auf 136 Euro Ende
2024. Dies ist auf die Moglichkeit
zurUckzuflhren, bei immer mehr
Brokern einen ETF-Sparplan be-

42 %

betragt die Wachstumsrate, mit

der ETF-Sparplane im Zeitraum von

2023 bis zum Jahr 2024
gewachsen sind.

A
nll

reits mit einer Sparrate von we-

nigen Euro besparen zu kdnnen.
Weitere Grunde sind Portfolio-Or-
ders, mit denen man mit einem
Sparplan gleichzeitig in mehrere
ETFs investieren kann. Auch die
Moglichkeit das Sparplan-Inter-
vall flexibel zu gestalten fuhrt
dazu, dass Anleger mehr Spar-
plane abschliessen und diese an
unterschiedlichen Tagen im Mo-
nat ausfuhren lassen. Auch Cash-

back-Programme sowie Round-

up-Funktionen fuhren dazu, dass
die Sparplanrate sinkt.

So erhalten Kunden beispielswei-
seflrden Einsatzihrer Kreditkarte
eine RuUckvergltung (Cashback),
die dann Uber einen ETF-Spar-
plan angespart wird. Auch das
Sparen mit geringeren Betragen
wird durch Rundungsfunktionen
(Roundup) ermaoglicht. Bei jeder
Buchung auf dem Konto wird der
Betrag auf den nachsten vollen
Euro aufgerundet und das so an-
gesparte Guthaben in einen ETF
der Wahl investiert. Oft kbnnen
Privatanleger auch wahlen, ob
sie nur das Wechselgeld oder
ein Vielfaches davon inves-
tieren wollen. Durch diese
MaBBnahmen erhdht sich die
Anzahl der ETF-Sparplane,
gleichzeitig werden aber ge-
ringere Betrage angespart.

Neue Kundengruppen

So gesehen, ist die Reduktion
der Sparplanrate eine gesunde
Entwicklung, denn die Zahl der
Sparplan-Anleger steigt. Broker
erschlieBen sich neue Kunden-
gruppen, die bisher keine Berth-
rungspunkte mit kapitalmarkt-
nahen Produkten wie ETFs und
ETF-Sparplanen hatten.

Dabei nutzen Broker eine klas-
sische Bankdienstleistung (Zah-
lung per Kreditkarte), um ihre
ETF-Investments
(Cash- ©

Kunden mit

vertraut zu machen

extraETF ist das fuhrende Informationsportal fiir ETFs in Europa. Details unter extraETF.com
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Immmer mehr Privatanleger entscheiden sich
fUr ETFs. Das liegt einerseits an dem Wunsch
nach einer selbstbestimmten Geldanlage
und andererseits an einem wachsenden und
niedrigschwelligen Angebot der Broker.

Jens Juttner, Head of Content, extraETF

66

back fur einen ETF-Sparplan).
Im Ergebnis konvertieren Bro-
ker kontinuierlich Bankkunden
und Borsenneulinge in ETF-
Sparplan-Anleger.

Doch auch das Interesse der
Sparer an kapitalmarktnahen
Produkten wachst. Dies hat ei-
nerseits mit der Vermittlung der
finanziellen Bildung zu tun und
andererseits mit der fortschrei-
tenden Digitalisierung von Ver-
triebswegen und Beratungs-
dienstleistungen (siehe auch
Kapitel 4.2). Wie die Organisa-
tion fUr wirtschaftliche Zusam-
menarbeit und Entwicklung in
ihrer Studie ,Finanzbildung in
Deutschland - Finanzielle Re-
silienz und finanzielles Wohl-
ergehen verbessern” schreibt:
.Im internationalen Vergleich
ist das Finanzkompetenzniveau
der Erwachsenenbevolkerung
in Deutschland relativ hoch.*?

Insgesamt ist Deutschland fuh-
rend bei der Verbreitung von
ETF-Sparplanen unter Privatan-
legern. Ohnehin wachst die An-
zahlder kapitalmarktorientierten
Anleger. So stieg laut einer von
YouGov im Auftrag von Black-
Studie
die Zahl der neuen Investoren

Rock durchgefuhrten

im Zeitraum von 2022 bis 2024
in Deutschland um 3,2 Millionen
Personen auf 26 Millionen Anle-
ger.® In Frankreich sind es rund
2,2 Millionen neue Anleger (15
Millionen Personen) und in Spa-
nien 690.000 Investoren (elf Mil-
lionen). Unter ihnen zahlreiche
Sparer, die ETFs und ETF-Spar-
plane fur sich entdeckt haben,
wie die vorliegende Aktualisie-
rung der ersten Studie zeigt.

Bestatigung der Prognose

Das Interesse der Privatanle-
ger an einer selbstbestimmten,
transparenten und niedrig-
schwelligen Geldanlage sowie
ein intensivierter Wettbewerb
durch zahlreiche neue Anbie-
ter aufseiten der Online-Broker
und Banken fordern einen dy-
namischen Trend hin zu einer
breiteren Nutzung von ETFs
im strategischen Vermogens-
aufbau.

extraETF bestatigt daher seine
Prognose aus dem Vorjahr von
32 Millionen ETF-Sparplanen
im Jahr 2028. Beim jahrlichen
Sparvolumen rechnet das An-
legerportal mit 64,3 Milliarden
Euro und beim Anlagevolumen
mit 650 Milliarden Euro. [ J

Markus Jordan,
Grunder & CEO von extraETF

Jens Jittner,
Head of Content, extraETF
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Aus rechentechnischen Griun- Inklusion und Vielfalt sind tief im Wertekanon von ex-
den kénnen in Tabellen und traETF verankert. FUr das generische Maskulinum haben
bei Verweisen Rundungsdiffe- wir uns aus Grunden der Lesbarkeit und Verstandlichkeit
renzen zu den sich mathema- entschieden. Die gewahlten Formulierungen gelten in
tisch exakt ergebenden Werten diesen Fallen uneingeschrankt fur alle Geschlechter. In
(Geldeinheiten, Prozentanga- Kapitel 6 wurde den Unternehmen Uberlassen, ob und
ben usw.) auftreten. wie sie gendern mochten.
N
o
1
Broker: ETF-Sparplan: Privatanleger:
In der Studie wurden Neo- Unter einem ETF-Sparplan Hierbei handelt es sich um
Broker, Direktbanken und versteht man einen Personen, die einen ETF-
Filialbanken —wenn nicht anders Dauerauftrag zum Kauf Sparplan oder andere
definiert — unter dem Begriff von ETF-Anteilen. kapitalmarktnahe Produkte
"Broker" zusammengefasst. nutzen.
J
~D) .
Anzahl der ETF-Sparplane, ETF-Sparvolumen und ETF-Anlagevermégen/verwaltetes Vermogen
basieren auf den Meldungen der an dieser Studie teilnehmenden Broker in Kontinentaleuropa so-
wie auf den stichtagsbezogenen Einzelmeldungen, Presseberichten, und verschiedenen Gespra-
chen mit Marktteilnehmern.

4 | ETF-Sparplan-Markt Kontinentaleuropa
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2. Key Findings

{ Der Markt fir ETF-Sparplane in Kontinentaleuropa wachst rasant. Ende 2024 werden
@ Eﬁ monatlich bereits 10,8 Millionen ETF-Sparplane mit einem jahrlichen Sparvolumen von 17,6
_é Milliarden Euro ausgefuhrt werden, verglichen mit 7,6 Millionen Sparplanen und einem Vo-

lumen von 15,0 Milliarden Euro Ende 2023.

{P Mehr Sparplédne mit niedrigeren Sparplanraten sind eine positive und gesunde Ent-

& wicklung. Die monatliche Sparrate von 136 Euro bedeutet einen Rickgang um 28 Euro

% gegenuber 2023. Da viele Anbieter die Mindestsparrate gesenkt haben, um neue Anleger-
gruppen zu erreichen und den Zugang zu ETF-Sparplanen zu erleichtern, ist auch ein Ruck-
gang der Sparplanrate zu beobachten. Das Sparvolumen wachst daher langsamer als die
Anzahl der ETF-Sparplane.

Speziell bei international tatigen Anbietern ist zu beobachten, dass diese ihre ETF-Spar-
plan-Angebote zunehmend auch in weiteren Landern Europas einfiihren. Einige neue
Anbieter sind im Jahr 2024 mit ETF-Sparplan-Angeboten gestartet, z.B. europaweit tatige

Broker wie XTB, Saxo und Shares, aber auch etablierte Banken wie ABN Amro in den Nie-
derlanden oder Postfinance in der Schweiz. Aufseiten der Neobanken sind N26 und Revolut
eingestiegen.

A Mit 9,5 Millionen Sparpldanen im Jahr 2024 ist Deutschland der Schlisselmarkt
I][I (2023: 7,1 Millionen ETF-Sparplane). Der kontinentaleuropaische Markt (ohne Deutsch-

land) wachst allerdings mit 1,3 Millionen ETF-Sparplanen (2023: 0,5 Millionen ETF-Sparplane)
deutlich dynamischer, wenn auch auf niedrigem Niveau.

A Marktwachstum und Prognose bis 2028 bestatigt. Die bisherige Wachstumsdynamik des
I] [I ETF-Sparplan-Markts stutzt die Prognose von 32 Millionen ETF-Sparplanen mit einem Spar-
d
W volumen von 650 Milliarden Euro bis 2028.

99

Der ETF-Sparplanmarkt in
Kontinentaleuropa wachst weiterhin mit
hoher Dynamik. 10,8 Millionen ETF-Sparplane
mit einem jahrlichen Sparvolumen von 17,6
Milliarden Euro werden derzeit ausgefuhrt.

Markus Jordan, Grinder & CEO von extrakETF

66
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3. Zielsetzung der Studie

Die vorliegende Studie ist eine Aktualisierung der extraETF-Publikation ,,Der ETF-Sparplan-Markt in Kontinental-
europa“ aus dem Jahr 2023. Wahrend die vorangegangene Publikation einen detaillierten Uberblick Gber die Ver-
breitung von ETFs, das Angebot der Broker sowie das Nutzungsverhalten der Anleger und die jeweilige Besteuerung
in den einzelnen Landermarkten gab, liefert die vorliegende Studie eine Analyse anhand von zwei zentralen The-

menbereichen.

1.

Der Markt fur ETF-Sparplane
in Zahlen
Auf Basis der bekannten Datenpunkte
wie Anzahl der ETF-Sparplane, Sparvolumen
und verwaltetes Vermogen (engl. Assets un-
der Management, AuM) ergibt sich ein valider

Uberblick Uber die Nutzung und Verbreitung 2
von ETF-Sparplanen in Kontinentaleuropa im ®
Jahr 2024. Die gewonnenen Erkenntnisse Perspektive der Anbieter
bilden die Basis flr die Uberprifung Neben den ETF-Emittenten sind auch
der im Vorjahr aufgestellten Pro- viele Broker an der Verbreitung von ETF-
gnose fur das Jahr 2028. Sparplanen beteiligt. Seit der Veréffentlichung

der ersten Sparplan-Studie im Jahr 2023 haben
zahlreiche Broker ETF-Sparplane in inr Angebot
aufgenommen. Was ist konkret ihre Motivation?
Welche Erwartungen verbinden sie mit dem Pro-
dukt? Und wie lauft der Prozess von der Planung
bis zur MarkteinfUhrung ab? Antworten auf
diese Fragen liefern qualitative Interviews
mit Projektverantwortlichen und Ge-
schaftsfuhrern verschiedener
Anbieter.

Im folgenden Kapitel werden die Einflussfaktoren auf den ETF-Sparplan-Markt dargestellt und das Ge-
samtbild skizziert. Veranderungen im Anlegerverhalten, die Einfihrung des Altersvorsorgedepots in
Deutschland (voraussichtlich 2026) und Innovationen der Broker (App-Launches, Cashback-Funktio-
nen, die Mdéglichkeit, mit einer Portfolio-Order zugleich in mehrere ETFs zu investieren etc.) haben die

Aufmerksamkeit fur ETFs erhoht.

6 | ETF-Sparplan-Markt Kontinentaleuropa
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4. Der ETF-Sparplan-Markt im Jahr 2024

ETFs sind aus der strategischen Vermogensbildung von Privatanlegern nicht mehr wegzudenken. Im Gegentaeil,
die Nachfrage nach indexbasierten Produkten nimmt weiter zu. Sie trifft nicht nur auf ein breites Angebot von Uber
3.500 ETFs (in Europa), sondern auch auf eine wachsende Zahl von ETF-Emittenten. Zudem nehmen immer mehr
Broker ETF-Sparplane in inr Produktangebot auf.

Die groBBere Auswahl fur Anleger geht einher mit Produktinnovationen und einem breiteren Serviceangebot auf-
seiten der Broker. In den folgenden beiden Kapiteln werden die wichtigsten Datenpunkte sowie die Entwicklun-
gen auf der Anbieterseite beleuchtet.

4.1 Zahlen, Daten und Fakten zur ETF-Sparplan-Markt-Entwicklung

Der ETF-Sparplan-Marktin Kontinen-  Grafik 1: Anzahl ETF-Sparpléne

taleuropa ist auch im Jahr 2024 mit in Mio. Sttck
12,5

@ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa
hoher Dynamik gewachsen. Die An-
zahl der Sparplane stieg gegenuber 10
dem Vorjahr europaweit um 42,1 Pro-

zent auf10,8 Millionen an. Besonders 75

die Entwicklung auBBerhalb Deutsch-
lands ist mit einem Zuwachsvon160  ° 49
Prozent —ausgehend von einem nied- . .
rigen Niveau —deutlich starker im Ver- ' 15 :
i i 04 06 02
gleich zu 33,8 Prozent in Deutschland. o 03 e e -

Insgesamt werden derzeit 10,8 Millio- 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

nen ETF-Sparplane pro Monat in Kon- 0,3 0,4 0,6 0,9 1,5 2,5 4,9 6,6 7] 9 5

tinentaleuropa ausgefuhrt. Quelle: extraETF Research

Auch das jahrliche Sparvolumen ist Grafik 2: ETF-Sparvolumen

deutlich gestiegen. In Deutschland in Mrd. Euro @ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa

erhdhte es sich von 14 Milliarden 20 176
Euro im Jahr 2023 auf 15,6 Milliar- '
den Euro im Jahr 2024, was einem B

Plus von 11,4 Prozent entspricht. o

AufBBerhalb Deutschlands hat sich

das Sparvolumen von einer Mil- S

liarde Euro auf zwei Milliarden Euro

verdoppelt. Das Sparvolumen im o 04 05 % a

kontinentaleuropaischen Sparplan- 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024
markt wachst damit insgesamt um 0:4 0:5 0:9 ],_3 2,_2 4:1 3:2 '|'|_0 14'0 112:,"2

17,3 Prozent auf 17,6 Milliarden Euro.

Quelle: extraETF Research

Mehr ETF-Sparplane bei geringerer Sparrate stehen fiir eine gesunde Entwicklung

Da viele Anbieter neue, junge und bisher mit ETF-Sparplanen noch unerfahrene Anleger ansprechen mochten, ist auch
ein RUckgang der Sparplanrate von 164 Euro im Jahr 2023 auf 136 Euro im Jahr 2024 zu beobachten. Das Sparvolumen
wachst daher langsamer als die Anzahl der ETF-Sparplane. Unsere Annahme ist zudem, dass Produktinnovationen
wie die Kopplung eines Cashback bei Kartenzahlungen mit einem Sparplan, die Roundup-Funktion oder die Méglich-
keit, mit nur einem Sparplan gleichzeitig in mehrere ETFs zu investieren, zu einem Anstieg der ETF-Sparplane gefuhrt
haben. So gehen wir hier von deutlich niedrigeren Sparraten aus. Diese neuen Entwicklungen von sogenannten Mi-
kro-Sparplanen fuhren insgesamt dazu, dass sich das durchschnittliche Sparvolumen pro Plan reduziert. Insgesamt
zeigt sich durch die steigende Anzahl an ETF-Sparplanen bei geringerer Rate eine gesunde Entwicklung des Marktes.

7 | ETF-Sparplan-Markt Kontinentaleuropa
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Auch das in ETFs investierte Vermogen  Grafik 3: ETF-Anlagevermégen
wachst weiter. In Deutschland stieg dasvon

in Mrd. Euro @ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa
Brokern verwaltete Vermogen von 135 Mil- 200
liarden Euro im Jahr 2023 auf168 Milliarden 266
Euro im Jahr 2024, was einem Wachstum
von 24,4 Prozent entspricht. Auf kontinen- 200 200
taleuropaischer Ebene verzeichnet das
Wachstum eine noch dynamischere Ent- 15,5
wicklung: Das Volumen bei Brokern stieg 100 89,3
von 65 Milliarden Euro auf 98 Milliarden 343 47,6 I I
Euro. Dies bedeutet einen Anstieg von 50,8 o ﬁ % % ﬁ - .

Prozent. Europaweit betragt das gesamte 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024

verwaltete Vermogen im Jahr 2024 somit = = = = = = 65 98
103 13,4 184 209 343 476 893 1155 135 168

266 Milliarden Euro, was ein Wachstum von
33 Prozent gegenUber dem Vorjahr darstellt. Quelle: extraETF Research
Sowohl das investierte Vermdgen, das verwaltete Vermogen, als auch das gesamte verwaltete Vermogen bezieht sich
auf die Angaben der an der Studie teilnehmenden Broker in Deutschland bzw. Kontinentaleuropa.

4.2 Die Dynamik steigt - neue Anbieter dringen in den Markt

Deutschland ist nach wie vor der SchlUsselmarkt fur ETF-Sparplane. Allerdings haben zahlreiche Broker in Europa
seit der vorangegangenen Studie ETFs und ETF-Sparplane in ihr Angebot aufgenommen (siehe Einzelportrats, ab
S. 11, Use Cases ab S.13 und Tabelle S.19).

Zu ihnen zahlen unter anderem die europaweit tatigen Broker wie XTB, Saxo und Shares, aber auch etablierte Ban-
ken wie ABN Amro in den Niederlanden, das Finanzinstitut Postfinance oder der Broker Neon in der Schweiz. Ge-
rade beiden international tatigen Anbietern ist zu beobachten, dass diese inre ETF-Sparplan-Angebote zunehmend
auch in weiteren Landern Europas einfuhren. Diese Expansion verstarkt das europaische Wachstum, da immer
mehr Anleger in unterschiedlichen Markten Zugang zu kostengunstigen und flexiblen ETF-Sparplanen erhalten.

Mit den BranchengrofRen Trade Republic und Scalable Capital sind bereits zwei in Deutschland beheimatete Bro-
ker mit ihrem Angebot in nahezu allen wesentlichen europaischen Markten vertreten. Ende 2023 hatte sich die
niederlandische Retail-Bank ABN Amro dazu entschieden, den Broker BUX zu Ubernehmen. Ziel ist es unter an-
derem, selbstbestimmte, junge Anleger, die ihre ersten Schritte an der Borse tun, mit einem Uberzeugenden Digi-
talangebot zu gewinnen. Die niederlandische Retail-Bank ist mit inrer Perspektive auf den ETF-Markt nicht allein.
Auch der Schweizer Broker Neon gibt an, Kunden fur ETFs und ETF-Sparplane interessieren zu wollen, die vorher
noch nicht investiert hatten. Upvest erklart, dass ETF-Sparplane die Kundenbindung erhdhen (siehe Kapitel 6). Ins-
gesamt sind drei Argumente wesentlich:

3.
Befriedigung

1. 2.

ErschlieBen Aufsetzen auf

neuer Kundenkreise der Nachfrage nach

den Trend des selbst-
bestimmten, digital af-
finen Anlegers, der keine

durch ein einfach zu ver- gunstigen Finanzproduk-
stehendes Produkt (ETFs)

bzw. ein niedrigschwelliges

ten und Brokerage, die den

bzw. eine andere Form EElg VeI TE S

Angebot, um am Kapi- Sparen im strategischen

von Beratungsleis-

talmarkt zu partizi- tung wiinscht Vermodgensaufbau si-

pieren cherstellen.

Junge Anleger zu gewinnen, die Uber einen langen Zeitraum regelmafig investieren wollen, macht das ETF-Ange-
bot fur Broker folglich attraktiv. Unerfahrene und junge Anleger, die zum ersten Mal am Kapitalmarkt investieren,
setzen namlich verstarkt auf ETFs und weniger auf Aktien.*

8 | ETF-Sparplan-Markt Kontinentaleuropa
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Und sind Anleger erst einmal mit ETFs vertraut, investieren sie in bemerkenswertem Ausmalf3, wie eine Umfrage
des Meinungsforschungsdienstleisters Civey im Auftrag des Online-Brokers XTB unter 2.500 Sparern ergab.® Doch
fehlende finanzielle Bildung halt die Anleger in spe noch von Investments zurlck. Ein Drittel der Befragten ist nicht
in ETFs investiert, weil sie ihr Wissen Uber die Instrumente als nicht ausreichend erachten.

Verandertes Informationsbediirfnis: Anleger agieren zunehmend autark

Broker nutzen diese Situation, indem sie Wissen vermitteln und allen Anlegern ein niedrigschwelliges Angebot
mit ETFs offerieren. Denn die persénliche Beratung durch einen Bank- und/oder Finanzberater tritt fr viele Anle-
ger immer mehr in den Hintergrund. Anleger agieren zunehmend selbstbestimmmt und ETFs erleichtern diese Ent-
scheidung.

Furzunehmend selbstbestimmt agierende Anleger hat sich die Informationsbeschaffung verandert. Vielmehr nut-
zen Manner in erster Linie —zu 39 Prozent — Online-Finanzseiten und Internetforen (34 Prozent), um sich zu informie-
ren. Frauen greifen auf andere Informationsquellen zurtck: Bei ihnen liegen ,Freunde und Familie" mit 42 Prozent
weit vor dem persdnlichen Bankberater (34 Prozent). Zu diesen Ergebnissen kommt die Unternehmensberatung
EY in ihrer Publikation ,Finanzkompass"“®

Eine zunehmende Bedeutung fur die finanzielle Bildung und Orientierung bei der ( )
Geldanlage erlangen Finfluencer. Bei ihnen handelt es sich um Personen, die Uber o
Social-Media-Kanale Finanzwissen teilen und eine wachsende Zuschauerschaft errei- /o
chen. Die HHL Leipzig Graduate School of Management hat in Zusammenarbeit mit der bef
. . . . er befragten
der Wiener Agentur Paradots das Finfluencer-Phanomen fur den deutschen Markt 9
. . . Personen gaben an,
analysiert.” Dabei gaben 76 Prozent der befragten Personen an, Finfluencer als Infor-

. . . . . . Finfluencer als
mationsquelle fur den Kapitalmarkt zu nutzen. 72 Prozent sind der Meinung, auf diese ]
. . . R . Informationsquelle
Weise etwas Uber Finanzen und Investments zu lernen. Zwei Drittel gaben an, dass sie

. . S . . fUr den Kapitalmarkt
Finfluencern folgen, da der Content interessant sei. Mit 49 Prozent bejahte knapp die

B} . . o . . . zZuU nutzen.
Halfte der befragten Personen die Frage, ob sie bereits einmal eine Finanzentschei-

dung allein aufgrund einer Finfluencer-Empfehlung getroffen haben.® - J

Auch in Italien ist ein ahnlicher Trend zu beobachten. Die italienische Borsenaufsichtsbehérde Commissione Nazio-
nale per le Societa e la Borsa (Consob) stellt in ihrer Studie fest, dass 42 Prozent der von ihr befragten Anleger Finanz-
entscheidungen autonom treffen; 40 Prozent nahmen und nehmen einen Finanzberater in Anspruch, 32 Prozent
folgen Empfehlungen von Familie und Freunden (Mehrfachnennungen waren maoglich).®

Innovationen aufseiten der Broker

Broker setzen auf diesen Trend auf. Sie bedienen mit ihrem Digitalangebot das veranderte Bedurfnis der Kunden
nach Beratung mit einem niedrigschwelligen digitalen Angebot.

Untermauert wird diese Beobachtung durch eine Reihe von Trading-App-Launches im Lauf der vergangenen zwolf
Monate. Gegen Ende 2023 gingen bereits Trade Republic und Smartbroker mit App-Relaunches bzw. -Weiterent-
wicklungen an den Start, um ihren Kunden den Zugang zum Kapitalmarkt und das Investieren zu vereinfachen.
Mitte des Jahres veroffentlichte die Direktbank ING ein Update zur bestehenden App. Consorsbank Next heil3t die
neue App der gleichnamigen Bank und war ab Anfang Oktober verfUgbar. Auf die neue Revolut-App mussen viele
europaische Anleger hingegen noch warten. Sie ist bisher nur in Danemark, Griechenland und der Tschechischen
Republik verfugbar.

Zusammenfassend: Ein breites digitales Angebot fir selbstbestimmte Investoren, gepaart mit glinstigen und

transparenten Finanzprodukten wie ETFs, wird die Wachstumsdynamik der indexbasierten Produkte weiter
verstarken.
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Die Perspektive der ETF-Emittenten

Ein Perspektivwechsel verdeutlicht zudem die entscheidende Rolle der Broker bei der Verbreitung von ETFs und
ETF-Sparplanen. In einer Studie der Unternehmensberatung PwC gaben europaische ETF-Emittenten, Market
Maker und Portfoliomanager an, dass der ,Zugang zu Broker-Plattformen* die groBte und wichtigste Herausfor-
derung sei, um neue Investoren mit dem ETF-Angebot zu erreichen. Sie nehmen offenbar eine Schlusselrolle ein
—und das nicht nur in Europa.

Altersvorsorge mit ETFs - der Staat treibt die Nachfrage

ETF-Sparplane dienen Anlegern nicht nur in Deutschland haufig als wichtiges Instrument zur Altersvorsorge. Ge-
rade in der Bundesrepublik kdnnte die Nachfrage nach ETF-Sparplanen aber noch weiter steigen, wenn das soge-
nannte Altersvorsorgedepot zur Verflgung steht. In einem Referentenentwurf haben die Regierungsparteien die
Moglichkeit einer starker kapitalmarktorientierten Altersvorsorge mit staatlicher Forderung skizziert.

ETFs sollen neben konventionellen Fonds, Aktien und Anleihen Teil dieses Depots sein, das sich Anleger selbst zu-
sammenstellen kdnnen. Passiert der Entwurf das Gesetzgebungsverfahren, ist ein Start des Altersvorsorgedepots
fUr 2026 geplant. Sollte sich an dem bisher bekannten Vorhaben nichts Grundsatzliches andern, stellt das Alters-
vorsorgedepot einen Booster fur die ETF-Nachfrage dar. Der Staat fordert einen jahrlichen maximalen Sparbetrag
von 3.000 Euro mit einem Zuschuss von 600 Euro, was einer Forderquote von 20 Prozent entspricht. Hinzu kom-
men Zulagen fur Kinder, Jobeinsteiger und eine Férderung fur Geringverdiener. Steuerliche Vorteile sind ebenfalls
Bestandteil. Auf diese Weise wird Altersvorsorge attraktiver und die Nachfrage nach ETFs befordert.
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5. Kurzportrits neuer Anbieter im Markt

Im folgenden Kapitel stellen wir einige Anbieter vor, die seit der Veroffentlichung der vorangegangenen Studie

in den ETF-Sparplan-Markt eingetreten sind und ETF-Sparplane eingefuhrt haben. Diese Kurzportrats bieten

einen Uberblick Uber die Motivation, Strategien und Marktansatze der Unternehmen, die sich durch Angebote

und unterschiedliche Zielgruppenansprachen hervorheben. Von etablierten Banken bis hin zu aufstrebenden

Neobrokern — die vorgestellten Akteure tragen maBgeblich zum dynamischen Wachstum des ETF-Sparplan-

Markts in Kontinentaleuropa bei.

N26: N26
Die Berliner Digitalbank w
agiert mit einer Vollbanklizenz und
verfugt Gber einen Kundenstamm von acht
Millionen Menschen. Sie ist in mehr als 24 Landern
aktiv und wickelt fur ihre Kunden jahrlich ein Transaktions-

volumen (Kontoumsatze) von Gber 100 Milliarden Euro ab.

Motivation und Strategie (siehe auch Use Cases ab S. 13): Im
Januar 2024 erweiterte die Bank ihr Angebot um den Handel
mit Aktien und ETFs. Zunachst waren 100 ETFs verflugbar, spater
wurde das Angebot auf GUber 850 Aktien und ETFs erweitert. Mitt-
lerweile werden auch ETF-Sparplane angeboten. Die EinfUhrung
erfolgte in Kooperation mit Upvest (siehe auch Use Cases).
Transaktionen kosten 0,90 Euro, bei bestimmten Konto-
modellen sind 5 bzw. 15 Transaktionen pro Monat kos-
tenlos. 16,90 Euro im Monat sollen folglich alle
Kosten der Kunden abdecken.

& shares |

Shares, eine aufstrebende Social-Trading-Plattform, hat
2024 ihre Erweiterung in den ETF-Markt angekindigt.
Shares kombiniert den ETF-Handel mit sozialen Interak-
tionen, bei denen Nutzer ihre Anlagestrategien teilen und
von den Erfahrungen anderer lernen kénnen. Die Platt-
form bietet ihren Nutzern Zugang zu einer Vielzahl von
ETFs und erméglicht es durch die soziale Komponente,
die Investmententscheidungen zu diskutieren und zu op-
timieren.

Motivation und Strategie: Die Beweggrunde fUr den Ein-
trittin den ETF-Markt basieren auf dem starken Trend zum
Social Trading, bei dem Anleger zunehmend auf den Aus-
tausch mit anderen setzen, um fundierte Entscheidungen
zu treffen. Shares kombiniert Social-Trading-Elemente mit
ETFs und nutzt die Netzwerkeffekte, um das Investieren und
die Diskussionen Uber ETFs zu férdern. Die Plattform rich-
tet sich vor allem an jungere Anleger, die einen innovativen
und interaktiven Zugang zu den Kapitalmarkten suchen.
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Neon: Der Schweizer Broker Neon aus ZUrich zahlt ins-
gesamt 200.000 Kunden. Das Unternehmen bezeichnet
sich selbst als Fintech und bietet eine Konto-App, um so
in Konkurrenz zu konventionellen Banken zu treten. In-

vestments in Aktien und ETFs sind ebenfalls méglich.

Motivation und Strategie (siehe auch Use Cases ab
S.13): Mitte 2023 hat Neon sein Angebot mit Neon Invest
erweitert. Seither sind etwa 70 ETFs und 224 Schwei-
zer und internationale Aktien handelbar. Ziel war und
ist es, in einem stark konzentrierten Markt ein Schwei-
zer Angebot zu lancieren."Das Unternehmen geht davon
aus, dass sich das Wachstum von ETF-Sparplanen be-
schleunigen wird und in den kommenden zwei Jahren
die Marke von 500.000 Sparplanen im Schweizer Markt
erreicht sein kdnnte.”?

Revolut

Revolut,
Europas groBte Neo-
bank, gemessen an der Kundenzahl
(45 Millionen), hat 2024 ihren Eintritt in den
ETF-Markt vollzogen. Bekannt fur seine Zahlungs-
dienste und Banking-Services, erweitert Revolut seine
Produktpalette, um seinen Nutzern eine ganzheitliche Fi-
nanzlésung anzubieten. Mit ihrer bestehenden App, die bereits
Millionen von Usern in Europa erreicht, bietet Revolut nun ETF-
Sparplane an, die in der App nahtlos integriert sind. Nutzer kdnnen
aus einer breiten Palette von ETFs wahlen.

Motivation und Strategie: Revolut nutzt seine groBe Kundenbasis
und die Starke seiner mobilen App, um den ETF-Handel als zu-
satzlichen Service anzubieten. Dabei setzt das Unternehmen
auf einfache Bedienbarkeit und niedrige Kosten, um so-
wohl junge als auch erfahrene Anleger anzuspre-
chen. Upvest ist Partner von Revolut und stellt
die Infrastruktur fur die Wertpapier-
abwicklung bereit.
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__SAXO

BE INVESTED
Saxo Bank,
eine etablierte danische Online-Bank mit einem starken Fokus
auf digitale Finanzdienstleistungen, hat 2024 ihr ETF-Angebot
weiter ausgebaut. Die Bank bietet eine breite Palette von ETFs
an, die sowohl Uber die traditionelle Handelsplattform als auch
Uber die neue Autolnvest-Funktion zuganglich sind. Mit Auto-

Invest kdnnen Anleger regelmaBig in ETFs investieren.

Motivation und Strategie: Die Strategie besteht darin, eine ver-
einfachte, benutzerfreundliche Oberflache bereitzustellen, um
selbstbestimmte Investitionen anzuziehen. Die Saxo Bank sieht
sich als Vorreiter in der Integration von digitaler Technologie
und Vermogensverwaltung und setzt auf eine Kombination aus
technischer Innovation und umfangreichem Finanzwissen. Die
Bank zielt auf eine anspruchsvolle Kundengruppe, die sowohl
langfristig als auch aktivam Markt agieren méchte.

@ Swissquote

Swissquote
ist nach eigenem Bekunden Schwei-
zer Leader im Online-Banking. Auf den Plattfor-
men kénnen mehr als drei Millionen Finanzprodukte
gehandelt werden. Per Ende Juni 2024 verwahrte Swissquote
mehr als 68 Milliarden Schweizer Franken auf mehr als 610.000.
Swissquote besitzt eine Schweizer (FINMA) und eine Luxemburgische
(CSSF) Banklizenz. Die Swissquote-Gruppe ist zusammen mit PostFi-
nance zu 50 Prozent an der FinTech-App Yuh beteiligt.

Motivation und Strategie: Im Oktober 2024 fUhrte Swissquote einen neuen
Sparplan sowie den Bruchstlckhandel ein. Dabei méchte das Unterneh-
men nach eigenen Anagaben die ,Demokratisierung von Bankdienstleis-

tungen”im Allgemeinen vorantreiben und der wachsenden Nachfrage
nach flexiblen und glinstigen Anlageoptionen im Speziellen ent-
gegenkommen. Die EinfUuhrung soll es Anlegern ermaéglichen, ein
diversifiziertes Portfolio unabhédngig von der Hoéhe des Bud-
gets aufzubauen. Swissquote gibt an, Anleger auf diese
Weise mit den Instrumenten auszustatten, die
sie bendétigen, um ihre finanziellen
Ziele zu erreichen.

PostFinance

Postfinance:
Die Tochtergesellschaft der
Schweizerischen Post ist sowohl im Retail
als auch im Geschaftskundenbereich aktiv und
zahlt zu den gréBten Schweizer Finanzinstituten. Sie
verfugt Uber 2,5 Millionen Kunden und managt 104 Mil-
liarden Franken durchschnittliches Kundenvermogen.

Motivation und Strategie: Mitte 2024 stieg Postfinance in
den ETF-Markt ein. Zu Beginn standen 30 ETFs zur Verfu-
gung.®* Bisher war der Schweizer Markt vor allem von
aktiv verwalteten Fonds gepragt. ETFs sind nicht sehr
verbreitet. Mit dem Angebot der groBen Post-
finance erwarten Marktbeobachter eine
rasche Belebung des ETF-Markts in
der Schweiz.

——yuh-

ein Gemeinschaftsprojekt der Schweizer Bank Post-
finance und von Swissquote, hat 2024 auch den ETF-
Markt betreten. Yuh kombiniert die Finanzexpertise
der beiden Partner mit einem modernen Fintech-An-
satz, um ein breites Spektrum an ETFs anzubieten.
Besonders attraktiv fur Nutzer ist die Moglichkeit, ETF-
Sparplane direkt Uber die Yuh-App zu verwalten und
dabei von niedrigen GebUhren und einer intuitiven Be-
nutzeroberflache zu profitieren.

Motivation und Strategie: Yuh méchte besonders
junge Anleger erreichen, die einen einfachen Zu-
gang zu den Kapitalmarkten suchen. Dabei setzt das
Unternehmen auf eine hybride Strategie, bei der tradi-
tionelle Bankdienstleistungen mit modernen Fintech-
Lésungen verschmelzen. Durch die Zusammenarbeit
mit Swissquote und Postfinance kann Yuh nicht nur
auf eine solide Infrastruktur, sondern auch auf umfang-
reiches Finanzwissen zurlckgreifen, um seinen Nut-
zern ein umfassendes Angebot zu bieten.

xtb

ursprunglich als Anbieter von Derivaten und Fremdwahrungen (Forex) bekannt, hat 2024 sein Angebot erweitert und ist in den
europaischen ETF-Markt eingestiegen. Die Entscheidung von XTB, sich verstarkt auf ETFs zu fokussieren, basiert auf dem Wunsch,
das eigene Produktportfolio zu diversifizieren und nun auch langfristig orientierte Anleger anzusprechen. Das Unternehmen bietet
ETF-Sparplane an, die Uber die eigene Handelsplattform zuganglich sind. Mit wettbewerbsfahigen GeblUhren und einem breiten
Angebot von mehr als 1.000 ETFs zielt XTB darauf ab, bestehende Kunden zu halten und neue Privatanleger zu gewinnen.

Motivation und Strategie: XTB méchte die Anlaufstelle fur jeden Investor sein, unabhangig von seinen finanziellen Méglichkei-
ten, seiner Risikobereitschaft oder seinem Anlagehorizont. Durch die Erweiterung seines Angebots mochte der Broker Kunden,
die kurzfristig mit Derivaten handeln, dazu bewegen, ETFs auch fur langfristige Anlagestrategien zu nutzen.
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6. Use Cases der Anbieter im ETF-Sparplan-Markt:
Qualitative Interviews

In diesem Kapitel wollen wir auf die Perspektive der einzelnen Anbieter eingehen. Dafur wurden qualitative Inter-
views mit CEOs und Projektverantwortlichen gefuhrt, die zuletzt erfolgreich ETF-Sparplane in inr Angebot integ-
riert haben. Um eine Bandbreite an Unternehmen zu prasentieren, kommmen Vertreter einer klassischen Retail-Bank
(ABN Amro), von (Neo-)Brokern (Neon, BUX, XTB) und einem Infrastrukturanbieter (Upvest) zu Wort.

Die Interviews geben einen tiefen Einblick in die strategischen Uberlegungen, Herausforderungen und Erfolgs-
faktoren vor, wahrend und nach der EinfGhrung der ETF-Sparplane. Ein zentrales Motiv vieler Anbieter ist es, neue
Kundenkreise zu erschlieRen. ,Wir sahen das Potenzial, Personen, die noch nicht investierten, von der Einfachheit
von Sparplanen zu Uberzeugen®, sagt Timo Hegnauer, Head of Trading bei Neon. Gerade die EinfGhrung von ETF-
Sparplanen war fur Neon der ,logische nachste Schritt’, um den Kunden eine einfache und kosteneffiziente Mog-
lichkeit zum Vermogensaufbau zu bieten.

Neukunden erreichen, Kundenbindung starken

Auch etablierte Anbieter wie ABN Amro haben eine dhnliche Meinung. ,,Bei ABN Amro sehen wir eine grof3e Be-
geisterung unserer Kunden fur die Moglichkeit, monatlich automatisch in ETFs zu investieren, und zwar Uber die
gesamte Palette, die wir derzeit anbieten®, sagt Marlou Jenniskens, Managing Director bei ABN Amro. Mit diesem
Schritt mdéchte ABN Amro sowohl Einsteiger als auch erfahrene Anleger erreichen. Das Angebot zielt daraufab, ,pe-
riodisches Investieren ohne hohe Einstiegsbetrage zu ermdglichen”, um langfristiges Sparen attraktiv zu machen.

Konstantin Kotulla, Vice President Growth bei Upvest, geht noch einen Schritt weiter. ,Sparplane starken die Kun-
denbindung®, erklart er. ,Kunden, die Sparplane nutzen, bleiben im Schnitt Uber sieben Jahre treu.” Interessante
Einblicke gewahrt zudem Omar Arnaout, CEO von XTB. Der Broker ist in mehreren europaischen Landern aktiv.
Zwar seien die Vorlieben der XTB-Kunden unterschiedlich, doch es gebe einige Gemeinsamkeiten. ,Im Allgemei-
nen zieht dieses Produkt neue Kundengruppen an —jungere Generationen und Menschen, die bisher nichtin den
Aktienmarkt investiert haben®, sagt Arnaout.

Benutzerfreundlichkeit kontinuierlich verbessern

Was kunftig wichtig wird, umreif3t Yoris Naeff, CEO von BUX: ,Wir werden uns darauf konzentrieren, den Einrich-
tungsprozess noch einfacher zu gestalten, um sicherzustellen, dass die Kunden mit minimalen Reibungsverlusten
investieren konnen.*

Zusammenfassend wird deutlich, dass ETF-Sparplane zunehmend zur Kundenbindung beitragen und die Nach-
frage nach einfachen und transparenten Investmentldésungen weiter steigt. Diese Use Cases liefern wertvolle Ein-
blicke in erfolgreiche Implementierungsstrategien und zeigen, dass Innovationen wie beispielsweise Fractional
Investing und nutzerfreundliche Apps Erfolgsfaktoren sind. Mit diesen Ansatzen gelingt es den Anbietern, sowohl
neue Anlegergruppen zu erschlief3en als auch ihre bestehende Kundschaft langfristig zu binden.

xtb

online investing

QY ABN-AMRO BUX

siupvest
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“ ABN-AMRO

Marlou Jenniskens, Managing Director
Digital Wealth Products bei ABN Amro

Vor welchen besonderen
Herausforderungen stand
ABN Amro bei der Einfiihrung
von ETF-Sparplanen?

Bei ABN Amro nennen wir diese
Produkte Investment-Plane. Die grofRte
Herausforderung bestand darin, unsere
Plattform so anzupassen, dass sie
Bruchstlckhandel in ETFs ermoglicht.
Wir verflgten bereits Uber eine Lésung
fUr Bruchstickhandel in nicht bérsen-
notierte Fonds, bei der Kunden in Euro-
Betrdgen pro Monat statt in einzelnen
Anteilen investieren konnten. Bei ETFs
mit Intraday-Notierung musste dies je-
doch bei der konkreten Umsetzung be-
rGcksichtigt werden. Wir haben einen
Weg gefunden, dies zu bewerkstelli-
gen, und konnten die Loésung schlieB3-
lich in einem relativ kurzen Zeitrahmen
umsetzen. Zeitintensiv waren die Vor-
bereitungen und das Genehmigungs-
verfahren.

Wie ist es Ihnen gelungen,
ein wettbewerbsfahiges
und kostenglinstiges
ETF-Sparplan-Angebot
zu entwickeln?

Bei ABN Amro hatten wir bereits
eine groBe Auswahl an ETFs und In-
vestmentfonds in unserem Execut-
jon-only-Angebot. Wir boten Fonds
ohne Transaktionskosten an, da wir
glauben, dass regelmaBiges Investie-
ren in ein diversifiziertes Portfolio ein
guter Weg ist, um Vermogen fur die
Zukunft aufzubauen. Die Aufnahme
von ETFs war ein logischer Schritt,
da diese Produkte gegenuber nicht
boérsennotierten Fonds zusatzliche
Vorteile in Bezug auf den Abwick-
lungszyklus und die Transparenz bie-
ten. Daher haben wir uns Uberlegt,
wie unsere Plattform auch regelméa-
Bige Investitionen in ETFs ermogli-
chen kann, was unseren Kunden hilft,
auf solide Weise ein diversifiziertes
Portfolio aufzubauen, ohne zu ver-
suchen, den Markt zu timen. Bei der
Auswahl der ETFs wollten wir ein at-
traktives Angebot schaffen, das die
beliebtesten ETFs abdeckt, ohne
unsere Kunden zu Uberfordern. Da-
her umfasst unser Angebot be-
liebte Indizes wie die MSCI-Indizes,
den NASDAQ 100 und den S&P 500,
erganzt durch eine Reihe thema-
tischer ETFs, einschlieBlich spezifi-
scher ESG-L6sungen nach Artikel 8
und Artikel 9.

Wie wurde das neue
Angebot von lhren
bestehenden Kunden
aufgenommen und gibt es
Unterschiede zur Nachfrage

nach anderen Wertpapier-
produkten?

Bei ABN Amro sehen wir eine
groBe Begeisterung unserer Kunden
far die Moglichkeit, monatlich auto-
matisch in ETFs zu investieren, und
zwar Uber die gesamte Palette, die
wir derzeit anbieten. Sowohl die Zahl
der Kunden, die diesen Service nut-
zen, als auch der Umfang ihrer mo-
natlichen Investitionen nimmt stetig
zu, was die Attraktivitat dieser L6-
sung bestatigt. In der Regel investie-
ren unsere Kunden tber diese Lésung
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durchschnittlich 100 bis 500 Euro pro
Monat in einen oder mehrere der ver-
flgbaren ETFs.

Inwieweit fiigt sich das ETF-
Sparplan-Angebot in lhr

bestehendes Wertpapier-
geschidft ein und erganzt es?

Bei ABN Amro war das Angebot
eine natlrliche Erweiterung unserer
Palette. Wir boten bereits die regel-
maBige Anlage in nicht bdrsennotierte
Fonds an und wir sahen die regelma-
Bige Anlage in bérsennotierte Fonds
als logischen nachsten Schritt an.

Welche weiteren Schritte
planen Sie, um das
ETF-Angebot innerhalb lhrer
Produktpalette zu starken?

Bei ABN Amro fuhren wir ein An-
gebot fur die Altersvorsorge ein, das
im vierten Quartal 2024 kommerziell
weiter ausgebaut wird. Wir sehen
eine erhebliche Kundennachfrage
in diesem Bereich, da der Spielraum
far steuerbeglnstigte Investitionen
fur den Ruhestand groBer geworden
ist und die Zahl der Selbststandigen
in den Niederlanden zugenommen
hat. Bei diesem Angebot kdnnen die
Kunden auf steuerlich gefdrderte
Weise ein Vermogen flr ein zusatz-
liches Alterseinkommen aufbauen.
Es basiert auf regelmaBigem Inves-
tieren in ETFs bzw. nicht bdrsenno-
tierte Fonds. Wir sind der Meinung,
dass sich wiederkehrende Investitio-
nen in ein kostenglnstiges und di-
versifiziertes Portfolio langfristig am
besten fur Kunden eignen, die ein
Vermogen fur den Ruhestand auf-
bauen wollen. Dartber hinaus arbei-
ten ABN Amro und BUX zusammen,
um ein optimales Gleichgewicht zwi-
schen unserem ETF-Angebot fur
Millennials/Anfanger (typische BUX-
Kunden) und den Bedurfnissen von
fortgeschrittenen/vermégenden An-
legern (typische ABN-Amro-Kun-
den) zu finden.
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Vor welchen besonderen
Herausforderungen stand
BUX bei der Einfiihrung
von ETF-Sparplanen?

Bei BUX war die Entwicklung des
ETF-Sparplan-Angebots eine Reise,
die wir von Grund auf aufgebaut ha-
ben. Unser modularer Aufbau bot die
perfekte Grundlage und gab uns die
Flexibilitat, dieses Produkt mit einer
neuen Perspektive anzugehen. Die
eigentliche Herausforderung lag jedoch
auf der Nachfrageseite: Wie fUhren wir
ein regelmaBiges, langfristiges Anlage-
produkt bei Anlegern ein, die gerade
erst mit dem Investieren beginnen? Wir
mussten die Vorteile des Dollar Cost
Averaging klar erldutern und gleich-
zeitig den Einrichtungsprozess so ein-
fach und intuitiv wie moglich gestalten.
Unser Ziel war es, ein maBgeschneider-
tes Erlebnis zu bieten, ohne die Kunden
mit zu vielen Auswahlmoglichkeiten zu
Uberfordern, um sicherzustellen, dass
das Investieren einfach und fur jeden
zuganglich bleibt.

Wie ist es lhnen gelungen,
ein wettbewerbsfahiges und
kostenglinstiges

ETF-Sparplan-Angebot
zu entwickeln?

Auf der BUX-Seite konnten wir
einen wettbewerbsfahigen und kos-
tenglnstigen Anlageplan entwickeln,
indem wir mehrere Schlusselfaktoren
nutzten. Dank unserer flexiblen Struk-
tur konnten wir die Ablaufe straffen
und die Kosten niedrig halten. Gleich-
zeitig haben wir ETFs mit wettbe-
werbsfahigen Geblhren sorgfaltig
ausgewahlt, um die geringeren Ge-
bUhren an unsere Kunden weiterzu-
geben. Darlber hinaus erméglicht es
unsere Funktion fur Bruchstlckhan-
del den Kunden, mit nur zehn Euro
zu beginnen, was die Diversifizierung
ihrer Portfolios erleichtert. Wir haben
uns auch auf Niedrigschwelligkeit und
Benutzerfreundlichkeit konzentriert;
von vorkuratierten ETF-Listen bis hin

zu einem nahtlosen Einrichtungspro-
zess haben wir sichergestellt, dass
unsere Kunden schnell und sicher
mit dem Investieren beginnen kén-
nen. Automatisierte Einzahlungen
durch SEPA-Lastschriftverfahren
verbessern die Benutzerfreundlich-
keit weiter und sorgen fur punktliche
Einzahlungen ohne jeglichen Auf-
wand. Das Beste von allem ist, dass
unsere ETF-Sparplane ohne Trans-
aktionsgebUhren angeboten werden
und den Kunden eine wirklich kos-
teneffiziente Moglichkeit bieten, ihre
Portfolios aufzubauen.

Wie wurde das neue
Angebot von lhren

bestehenden Kunden

aufgenommen und gibt es
Unterschiede zur Nachfrage
nach anderen Wertpapier-
produkten?

Die ETF-Sparplane wurden von
unseren bestehenden Kunden sehr gut
angenommen. Mehr als 20 Prozent al-
ler BUX-Kunden haben bereits einen
Sparplan eingerichtet, was ein starkes
Interesse an diesem Produkt zeigt.
Durch gezielte E-Mail-Kampagnen
haben wir eine splrbare Steigerung
des Engagements festgestellt und in-
folgedessen ist der Prozentsatz der
Nutzer, die ETFs halten, deutlich ge-
stiegen. Fast die Halfte unserer Nutzer
besitzt inzwischen mindestens einen
ETF, was auf eine wachsende Vorliebe
fur diese Art von Anlageklasse hin-
weist. Im Vergleich zu anderen Wert-
papierprodukten gibt es eine klare
Verschiebung hin zu langfristigen, di-
versifizierten Investitionen durch ETFs.
Dieser Trend unterstreicht die wach-
sende Nachfrage nach zugéanglichen,
kostenglnstigen Produkten, die den
sich entwickelnden Anlagezielen unse-
rer Kunden entsprechen.

Inwieweit fligt sich das ETF-
Sparplan-Angebot in lhr

bestehendes Wertpapier-

geschaft ein und ergédnzt es?
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Bei BUX passt das Angebot perfekt
zu unserer Kernaufgabe, zugangliche
Anlageldsungen anzubieten, die es den
Kunden erméglichen, ihre finanziellen
Ziele zu erreichen, und erganzt diese.
Indem wir uns auf die Automatisierung
konzentrieren, vereinfachen wir den
Prozess des Vermdgensaufbaus und
machen es unseren Kunden leichter,
konsequent zu investieren, ohne die
Last der manuellen Verwaltung.

Welche weiteren Schritte
planen Sie, um das
ETF-Angebot innerhalb lhrer
Produktpalette zu stirken?

Bei BUX planen wir, die Benut-
zerfreundlichkeit kontinuierlich zu
verbessern. Wir werden uns darauf
konzentrieren, den Einrichtungspro-
zess noch einfacher zu gestalten, um
sicherzustellen, dass die Kunden mit
minimalen Reibungsverlusten inves-
tieren kdnnen. Darutber hinaus werden
wir die Uberwachung, die Einblicke und
die Berichtsfunktionen verbessern, um
den Kunden klare Anleitungen und In-
formationen Uber ihre Investitionen
und Fortschritte zu bieten.
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Warum haben Sie sich fiir

die Einfilhrung von ETF-
Sparpldanen entschieden?

Grundsatzlich bieten Sparplane
eine automatisierte Méglichkeit, re-
gelmaBig in ETFs zu investieren. ETFs
bieten durch ihre einfache und kosten-
gunstige Diversifizierung ideale Vor-
aussetzungen fur den langfristigen
Vermogensaufbau, was perfekt mit
dem Fokus unserer Plattform tber-
einstimmt. Zudem bringen Sparplane
mehrere entscheidende Vorteile mit
sich: Die Automatisierung erleichtert
das konsequente Einhalten einer mo-
natlichen Sparrate und verringert die
Versuchung, spekulative Entscheidun-
gen zu treffen oder den idealen Tief-
punkt fur Kaufe abzupassen - was
meist kontraproduktiv ist. Es redu-
ziert sich nicht nur der manuelle Auf-
wand, sondern auch der ,mental load*“,
da man nicht standig daran denken
muss, was meist zu besseren Anlage-
entscheidungen fuhrt.

Die EinfUhrung der ETF-Sparplane
war fUr uns nach dem Aufbau der Tra-
ding-Plattform deshalb der logische
nachste Schritt, damit unsere Kund:in-
nen von diesen Vorteilen profitieren
kénnen und um sie langfristig im Ver-
mogensaufbau zu begleiten. Gleich-
zeitig sahen wir auch das Potenzial,
Personen, die noch nicht investierten,
von der Einfachheit von Sparpléanen
zu Uberzeugen.

Was waren die gréBten
Hiirden bei der Implemen-

tierung dieses Angebots in

der Schweiz?

Unsere groBte Herausforderung
bestand darin, dass wir ETF-Spar-
plane ohne ,fractional trading“ anbie-
ten, unsere Kunden also immer ganze
Einheiten kaufen. Dies bedeutet, dass
der monatlich investierte Betrag min-
destens den Kauf eines ganzen ETF-An-
teils decken muss und dass bei jeder
Ausfluhrung Restbetrage entstehen. Es
war flr uns daher entscheidend, sicher-

zustellen, dass unsere Kund:innen diese
Limitation nachvollziehen kénnen und
eine Losung bereitgestellt wird, die es
ermoglicht, Restbetrage automatisch
zu reinvestieren. Diese Thematik hat
bei uns einiges an Konzept- und Design-
arbeit erfordert, letztendlich wurde die
Losung mit der Reinvestition von unse-
ren Kund:innen positiv aufgenommen.
Mit unserem Sparplanangebot
wollten wir zudem die Einstiegshur-
den weiter senken und den langfristi-
gen Vermdégensaufbau férdern, indem
wir die beliebtesten ETFs ohne Kaufge-
blhren anbieten. Eine weitere Heraus-
forderung bestand somit darin, Partner
zu finden, die ETF-Sparpldane mit erst-
klassigen Produkten unterstttzen.

Welche Erwartungen
hatten Sie im Vorfeld der

Einfiihrung und wurden
diese ilibertroffen?

Auf Basis unserer vorhandenen
Daten konnten wir bereits vor der Ein-
fihrung der ETF-Sparpldne abschat-
zen, wie viele Kund:innen regelmaBig
in ETFs investieren. Dass diese Kund:in-
nen zuklnftig den Sparplan nutzen
wUlrden, war naheliegend. Uberrascht
hat uns jedoch die Schnelligkeit, mit
der die Kund:innen auf ETF-Sparplane
umgestiegen sind. Besonders bemer-
kenswert war zudem, wie viele Kund:in-
nen wir Uberzeugen konnten, mit einem
Sparplan regelmaBig zu investieren,
und auch die H6he der durchschnitt-
lichen Investitionen, die mit mehr als
700 CHF pro Monat deutlich tGber den
Werten aus anderen Markten liegen.

Wie wird das ETF-Sparplan-
Angebot von den Nutzern
angenommen und welche

Feedbacks erhalten Sie von
den Kunden?

Das Angebot der ETF-Sparplane
wird von unseren Nutzer:innen duBerst
positivaufgenommen und intensiv ge-
nutzt. Besonders geschatzt werden
die Einfachheit und unsere ,0% Spar-
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plan ETFs“, die es ermodglichen, in aus-
gewadhlte ETFs ohne KaufgebUhren zu
investieren. Entsprechend fallt auch
das Feedback sehr positiv aus. Na-
tarlich gibt es auch Rickmeldungen
mit Verbesserungsvorschlagen - viele
Kund:innen winschen sich beispiels-
weise eine gréBere Auswahl an Aus-
fihrungsterminen, was wir in naher
Zukunft umsetzen werden.

Inwiefern sehen Sie in den

kommenden Jahren weiteres

Wachstumspotenzial fiir
ETF-Sparpldane in lhrem

Geschiaftsmodell?

Wir sehen erhebliches Wachstums-
potenzial fur ETF-Sparplane bei Neon
und im Schweizer Markt insgesamt.
Im Vergleich zu anderen Landern sind
das Konzept von ETF-Sparplanen und
dasindividuelle Anlegenin ETFsin der
Schweiz weniger weit verbreitet, je-
doch beobachten und férdern wir ein
zunehmendes Interesse und Wissen
zu passiven Anlagestrategien. Auch
das Bewusstsein fur die Vorteile re-
gelmaBiger Investitionen, insbeson-
dere im Hinblick auf die langfristige
Vermogensbildung, wachst stetig. Da-
her planen wir, unser Angebot weiter
auszubauen, und rechnen mit weite-
rem starkem Wachstum.
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Wie lange dauert es im
Durchschnitt, eine Bank mit
der Infrastruktur fiir ETF-
Sparplane auszustatten?

Flr Bestandskunden von uns ist die
ETF-Sparplan-Funktionalitat standard-
maRig verfigbar und kann jederzeit an-
und abgeschaltet werden. FUr Neukunden
hangt die Integrationszeit vom genauen
Funktionsumfang ab; aber z.B. ein simples
ETF-Sparplan-Angebot kann in wenigen
Wochen umgesetzt werden.

Was sind die gréBten tech-
nischen und regulatorischen
Herausforderungen, die bei
der Einfiihrung von ETF-Spar-
planen fiir Banken auftreten?

Die Herausforderungen kdénnen je
nach vorhandener Wertpapierinfrastruk-
tur unterschiedlich sein. Ein guter ETF-
Sparplan muss nominal verflgbar sein.
Endkunden mdéchten monatlich einen be-
stimmten Euro-Betrag, z.B. 100 Euro, in
einen ETF sparen und nicht immer einen
vollen Anteil kaufen, welcher vom Preis
monatlich variieren kann. Endkunden
denken nicht in Anteilen, sondernin Euro-
Betragen, welche sie investieren wollen.
Heutzutage haben viele der modernen
Anbieter auch immer nominale Order als
Standardausfihrungsoption.

Die kostenglnstige Ausflihrung sowie
auch die Verwahrung der Bruchstlcke stel-
len einige etablierte Banken und Infrastruk-
turanbieter vor finanzielle und operationelle
Herausforderungen. Aus diesem Grund
sieht man im Markt nicht bei allen Anbietern
den ETF-Sparplan fur O Euro. Vor allem An-
bieter, die auf altere Infrastruktursysteme
zurlUckgreifen, haben haufig hdhere Kosten
pro Sparplanausfuhrung, ein stark einge-
schranktes Angebot fur Endkunden (z.B.
nur 100 ETFs) sowie eine Mindestsparrate
pro Ausfihrung (z.B. 100 Euro)

Welche drei wichtigsten Erkenntnisse
(Top 3 Learnings) sollten Banken bei
der Einfiihrung von ETF-Sparplanen
beachten?

1. Sparplane starken die Kundenbin-
dung: Die Akzeptanz von Sparplénen ist
hoch. Bei Digital-First-Investmentplattfor-
men in Deutschland nutzen 40-60% der
Kunden einen Sparplan. Sparplane schaf-
fen wiederkehrende BerUhrungspunkte
und Bindungen. Sparplannutzer sind sehr
loyal mit einer durchschnittlichen Kunden-
lebensdauer von 7+ Jahren.

2. Sparplane erméglichen AuM- (und
Umsatz-)Wachstum auf Autopilot: Spar-
plane schaffen planbare, neue Zufllsse,
die 10-20 % des AuM-Wachstums pro Jahr
ausmachen kénnen.

3. Eine neue Sparplan-Infrastruktur
bedarf nicht sofort einer Gesamtmig-
ration: Die meisten unserer Kunden wi-
ckeln ihr gesamtes Wertpapiergeschaft
Uber Upvest ab. Es ist aber auch mog-
lich, mit einem einfachen ETF-Sparplan-
Produkt Uber Upvest, parallel zur be-
stehenden Infrastruktur, zu starten. Der
Endkunde sieht diese Aufteilung nicht
und kann weiterhin durch ein einheitli-
ches Frontend der Bank bedient werden.

Wie unterstiitzen Sie Banken
konkret dabei, reibungslose
Prozesse zu gewahrleisten
und ihre Kunden langfristig
zu binden?

Das Ziel von Upvest ist es, Kunden zu er-
moglichen, ihre Produkte und ihre Endnut-
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zererlebnisse deutlich zu verbessern und

gleichzeitig Kosten drastisch zu senken. Das

erreichen wir durch:

® cine modulare Infrastruktur, die neue
Produkte und eine State-of-the-Art-UX
ermdglicht (z.B. Bruchstlckhandel, ein-
gebettete Portfolio-Engine, Echtzeit-
Datenzugang)

® marktfuhrende Kosteneffizienz sowohl fur
Wealth- als auch fur Brokerage-Modelle

® Greenfield-Geschéftsprozesse auf einer
Cloud-basierten Microservices-Architek-
tur mit Skalierung (z.B. > 500k tagliche
Orders) sowie Zuverlassigkeit und Sicher-
heit auf Enterprise-Niveau

® garantierte regulatorische Konformitat
durch die Kombination von Technolo-
gie, Operations und Lizenzen mit der
Fahigkeit, sehr schnell auf Anderungen
zu reagieren (z.B. SRD-II- oder DORA-
Konformitat)

® cinfache Schnittstellen und standardi-
sierte Integrationsunterstitzung mit bei-
spielloser Go-Live-Geschwindigkeit (z.B.
< 3 Monate Time-to-Market fur Broke-

rage-Falle).

Welche Entwicklungen sehen
Sie im Bereich der Infrastruktur
fiir das Wertpapiergeschaft/
ETF-Sparplane in den
ndchsten Jahren?

Die Reform der privaten Altersvor-
sorge (2026): Bei Upvest sind wir davon
Uberzeugt, dass diese Reform den Bereich
ETF-Sparplane zusatzlich antreiben wird.
Wir beobachten bei Upvest genau, wie dies
umgesetzt werden soll, und stellen sicher,
dass alle Kunden ab Tag eins dieses Pro-
dukt zur VerflUgung haben. Es bleibt ab-
zuwarten, ob andere Infrastrukturanbieter
dies rechtzeitig umgesetzt bekommen.

Wegfall des Payment-For-Order-Flow
- PFOF (2026): Einige Anbieter finanzie-
ren mit PFOF ihr glnstiges Sparplan-
oder Brokerage-Angebot. Dies kann einen
substanziellen Anteil ihres Umsatzes dar-
stellen. Mit dem Wegfall des PFOF wer-
den viele noch einmal genauer auf die
StUckkosten ihrer bisherigen Infrastruk-
tur schauen und feststellen, dass sie eine
Erneuerung brauchen.
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Warum hat XTB sein Angebot

vom reinen Handel auf ETF-Investi-
tionen und -Sparen ausgeweitet?

Unser Ziel ist es, Kunden auf der ganzen
Welt eine universelle Anwendung zur Ver-
flgung zu stellen, mit der sie ihre Finanzen
muhelos verwalten kénnen - vom Handel und
Investieren bis hin zum Sparen und Bezahlen.
XTB will die Plattform fur jeden Anleger sein,
unabhangig von seinen finanziellen Moglich-
keiten, seiner Risikobereitschaft und seinem
Anlagehorizont. Alle Produkterweiterungen
werden mit diesem Ziel vor Augen verfolgt.
Wir begannen vor UGber 20 Jahren als CFD-
Broker. Spater fugten wir Aktien und ETFs
hinzu und ermdoglichten fraktioniertes Inves-
tieren, um den Zugang zu den Finanzmark-
ten zu erleichtern. Im Jahr 2023 fuhrten wir
Investmentpléne ein, ein DIY-Anlageprodukt,
mit dem Kunden bis zu zehn einzigartige
Portfolios erstellen kénnen. Diese Portfolios
kdénnen je nach Risikobereitschaft, Anlage-
horizont, Anlagezielen und Bedurfnissen des
Kunden differenziert werden. AuBerdem ha-
ben wir eine automatische Anlagefunktion ein-
geflhrt, die langfristige Investitionen auch mit
kleinen Betragen problemlos ermoglicht und
die Kunden ermutigt, den Wert langfristiger
Investitionen unabhangig von ihrem Budget
zu erkennen.

Was waren die Herausforde-
rungen beim Wechsel vom
traditionellen Handel zu lang-
fristigen Sparprodukten?

Wir sind ein Fintech-Unternehmen, das
seine Technologie standig weiterentwickelt.
Dadurch sind wir sehr anpassungsfahig in Be-
zug auf neue Produktangebote und die Integ-
ration mit unserer Anlageplattform, da wir sie
an die Bedurfnisse unserer Kunden anpassen
kénnen. Die groBte Herausforderung fur uns
besteht darin, ein Gleichgewicht zwischen
den Bedurfnissen aktiver Anleger, fur die die
Finanzmarkte im Mittelpunkt stehen, und den
weniger erfahrenen Kunden zu finden, die
andere Erwartungen und BedUrfnisse haben.
Wir Uberarbeiten derzeit unsere Anwendung
und ihre Schnittstelle, um passiven Anlegern
ein nahtloses Erlebnis zu bieten, wahrend wir
gleichzeitig die spezifischen Anforderungen

und Funktionen berlcksichtigen, die erfahrene
Nutzer erwarten. Unsere Anwendung muss
den unterschiedlichen Bedurfnissen der ver-
schiedenen Nutzergruppen gerecht werden.

Wie unterscheidet sich die Akzep-

tanz von ETF-Sparpldnen bei
den Kunden in den verschiedenen
europdischen Landern?

Passives Investieren ist in den letzten Mo-
naten zu einem Trend geworden. Jeder euro-
paische Markt hat seine eigenen Vorlieben,
wenn es um die bevorzugten ETFs oder den
Anlagehorizont geht, aber es gibt auch einige
Gemeinsamkeiten. Im Allgemeinen zieht die-
ses Produkt neue Kundengruppen an - jingere
Generationen und Menschen, die bisher nicht
in den Aktienmarkt investiert haben. Portugal
ist ein gutes Beispiel fUr einen ETF-orientierten
Markt, wo 60 Prozent der Neukunden in dieses
Produkt investieren. In Polen, unserem Heimat-
markt, ist diese Quote sogar noch hdher und
erreicht 64 Prozent der Neukunden. Obwohl
ETFs in der Regel fur langfristige Investitionen
gedacht sind, nutzen einige unserer Kunden
die Anlageplane als Instrument, um ihre kurz-
fristigen Ziele zu erreichen, z.B. um Geld fur
den Urlaub zu sparen oder eine Wohnung zu
renovieren. Wir kdnnen beobachten, dass ei-
nige Portfolios geschlossen werden, sobald die
gewdlnschte Rendite erreicht ist. Viele unserer
bestehenden Kunden betrachten Investment-
plane und ETF-Investitionen als ein hervorra-
gendes Instrument zur Diversifizierung ihrer
Anlagen.

Welche spezifischen Anpas-
sungen mussten Sie vornehmen,
um langfristige Anleger anzu-
sprechen, die bisher nicht zu lhrer
Zielgruppe gehorten?

Um unseren Kundenstamm Uber aktive
Anleger und Handler hinaus zu erweitern, ist
es entscheidend, ein gutes Nutzererlebnis zu
schaffen. Dazu missen wir das Erscheinungs-
bild, die Funktionen und das Produktangebot
unserer App verbessern und einen angemes-
senen Kundensupport bieten, um die Anliegen
neuer Anleger effektiv zu berlcksichtigen. Bei
der Erweiterung unseres passiven Produktan-
gebots haben wir uns darauf konzentriert, eine
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neue Gruppe von Anlegern anzusprechen, in-
dem wir ihnen die Méglichkeit geben, regel-
maBig kleine Betrdge in ETFs in Form von
Teilbetragen und Auto-Investing zu investie-
ren. Unsere Kunden haben die Flexibilitat, in
ihrem eigenen Tempo zu investieren, indem
sie ihren bevorzugten Investitionsbetrag und
die Haufigkeit festlegen. Die Transaktionen
werden dann automatisch entsprechend der
von ihnen gewahlten Allokation verarbeitet.
Derzeit Uberarbeiten wir unsere Anwendung
und planen die schrittweise Einflhrung einer
neuen App-Schnittstelle, die den Kunden
einen vereinfachten Uberblick tber ihre lang-
und kurzfristigen Anlagen an einem Ort bietet.

Wie wollen Sie Ihr ETF-Sparplan-
Angebot in den kommenden Jahren
weiter ausbauen?

Wir bieten derzeit Gber 350 ETFs an und
planen, unsere Auswahl in den kommenden
Jahren deutlich zu erweitern. Die Handelsab-
teilung von XTB fugt laufend neue ETFs zu
unserem Angebot hinzu, um sicherzustellen,
dass Anleger mit unserer App problemlos ein
diversifiziertes passives Portfolio aufbauen
kénnen. Wir priufen jedes Instrument sorg-
faltig, bevor wir es in unser Portfolio aufneh-
men, und berUcksichtigen dabei Faktoren wie
die Liquiditat des Instruments, das Mornings-
tar-Rating und andere. Wir beobachten die
Entwicklungen auf den ETF-Markten genau,
einschlieBlich des Aufkommens neuer Krypto-
ETFs, da wir wissen, dass die Anleger eine
breite Palette von Optionen erwarten.
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7. Ubersicht der Anbieter von ETF-Sparplianen

Seit der initialen Studie ,Der ETF-Sparplan-Markt in Kontinentaleuropa® im Jahr 2023 hat sich die Zahl der Broker
verandert. Viele Unternehmen sind hinzugekommen. Die folgende Tabelle soll einen Uberblick liefern.

Anbieter von ETF-Sparplidnen

Anbieter Geschéaftsgebiet Anzahl ETFs Aktions-ETFs Kosten (Standardmodell) Mindestsparrate Dynamisierung
1822direkt DE 1147 107 1,50 % (min. 1,50 €, max. 14,90 €) 2500 € ja

ABN Amro NL 200 n.a. ©= 20,00 € n.a.

Bank Direkt AT 20 n.a. 1,90 % 100,00 € n.a.

Bawag AT 1= n. a. 2,00 € + 0,275 % 50,00 € n. a.

BUX International 205 205 0€ 500 € nein
Comdirect DE 1.624 235 1,50 % 1,00 € nein
Commerzbank DE 205 15 0,25% +250 € 25,00 € nein
Consorsbank DE 1.719 475 1,50 % 10,00 € ja

DADAT AT 187 130 0,175% + 0,75 € 20,00 € nein

Directa SIM IT 394 394 0€ n.a. nein

DKB DE 1.869 450 1,50 € 25,00 € nein

Easybank AT 236 57 0275% +2 € 50,00 € nein

Erste Bank AT 12 n.a. 1,99 % 50,00 € n.a.

FIL Fondsbank DE 1.073 n.a. 0,20 % 2500 € ja

Fineco Bank IT 2.021 422 295 € n.a. nein
Finanzen.net Zero DE 1.588 1.588 0€ 1,00 € ja

Finvesto DE 1.316 n.a. 0,20 % 1,00 € ja

Flatex.at AT 1.083 250 1,50 € 25,00 € nein

Flatex.de DE 1.527 1.527 0€ 25,00 € nein
Genobroker DE 1.000 40 @EBE 10,00 € ja

Heytrade ES 339 25 0,1% (min. 2,00 €) n.a. n.a.
HypoVereinsbank  DE 569 n.a. 1,50 % 2500 € ja

ING DE 1.071 1.071 0€ 1,00 € ja

JustTrade DE 185 185 0€ 25,00 € nein

Maxblue DE 356 Z0) 1,25 % 25,00 € nein

N26 International 323 323 0,90 € / Gratis je Kontomodell 1,00 € nein

Neon CH 76 8 0,50 % 1,00 € nein

Nordnet International 183 183 0,25 % 500,00 SEK nein

Postbank DE 340 50 0€ 25,00 € n.a.
Postfinance CH 30 n.a. 1% n.a. n.a.

Revolut International 158 n.a. 0,25 %, (min. 1,00 €) 1,00 € n.a. §
Saxo International 103 103 0,08 % (min. 3,00 €) 1,00 € nein E
S Broker DE 1.624 620 2,50 % 20,00 € nein ‘_E
Scalable Capital International 2.297 2.297 0€ 1,00 € ja %
Shares International 210 210 ETF-Sparpléne gratis 100,00 € nein é
Smartbroker+ DE 1.037 775 0,20 % (mind. 1,00 €) 1,00 € nein :‘/51
Swissquote CH 94 n.a. 3,00 CHF - 9,00 CHF 1,00 CHF n.a. g
Targobank DE 91 n.a. 2,50 % (min.1,50 €/ max. 3,00 €) 50,00 € nein ;’
Trade Republic International 1.781 1.781 0€ 1,00 € nein E§
Traders Place DE 895 883 0,50 € 1,00 € nein gg
XTB International 321 321 0€ 15,00 € nein EZ?
Yuh CH 6 6 0€ 25,00 CHF nein %é
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8. Fazit und Ausblick: Bestatigung der Prognose

Der Markt fUr ETF-Sparplane weist eine ungebrochen hohe Wachstumsdynamik auf. Dabei stlutzt sich die Entwick-
lung auf starke Treiber.

Da ist zum einen die hohe Nachfrage der Anleger nach kostengUnstigen und leicht verstandlichen Finanzproduk-
ten, die den Zugang zum Kapitalmarkt erleichtern. Ziel ist es, durch regelmafiges Sparen eine marktgerechte Ren-
dite zu erzielen. ETF-Sparplane scheinen dafur das Mittel der Wahl zu sein. Vor allem fur junge Anleger und solche,
die zum ersten Mal an der Borse investieren wollen.

Auch in der Altersvorsorge spielen ETFs eine wichtige Rolle. Hier agieren Anleger zunehmend selbstbestimmt. Sie
wollen den Vermdgensaufbau selbst in die Hand nehmen. Mit rund 3.500 ETFs — die allermeisten davon sparplan-
fahig — treffen Anleger in Europa auf ein groRes Angebot. Orientierung bieten Online-Broker, Direktbanken und
digitale Finanzforen mit ihren Angeboten. Sie bedienen das Informationsbedurfnis der Anleger jenseits der klassi-
schen Bank- und Vermogensberatung und ebnen den Weg zur selbstbestimmten Geldanlage.

Entwicklung fu3t auf mehreren Treibern - Bestatigung der Prognose

Fur Broker sind ETFs eine wichtige Erganzung ihrer Produktpalette. Die Anbieter sehen in ETFs und ETF-Sparpla-
nen ein wichtiges Produkt, um der hohen Kundennachfrage gerecht zu werden, die Einstiegshurden in den Kapi-
talmarkt zu senken und den langfristigen Vermadgensaufbau zu fordern. Die Anbieter kdnnen mit inrem Angebot
insbesondere eine junge und langfristig orientierte Kundengruppe erschlieen, die mit zunehmender finanzieller
Bildung auch bereit ist, groRere Anlagebetrage zu investieren. Innovationen wie Cashbacks, Roundups und nut-
zerfreundliche Apps runden ein passgenaues Broker-Angebot ab.

UnterstUtzend werden sich auch Faktoren wie die geférderte Altersvorsorge mit ETFs (in Deutschland das Alters-
vorsorgedepot) sowie Innovationen auf der Produktseite auswirken. So ist mittlerweile eine zunehmende Verbrei-
tung von aktiven ETFs in Europa zu beobachten. Markteintritte wie der von ARK Invest (Ubernahme von Rize ETF)
Mitte 2024 sowie von American Century Investments (Uber Avantis Investors) sorgen fur ein wachsendes Ange-
bot und untermauern die Einschatzung, dass der europaische ETF- und ETF-Sparplan-Markt weiterhin attraktiv
ist und wachst.

Daher bestatigt extraETF seine Prognose von 32 Millionen ETF-Sparplanen fur das Jahr 2028 (siehe Grafik 4). Beim

Sparvolumen (Grafik 5) rechnet das Anlegerportal mit 64,3 Milliarden Euro und beim Anlagevermoégen (Grafik ©)
mit 650 Milliarden Euro.

Grafik 4: Prognose Anzahl ETF-Sparplidne

in Mio. Sttck @ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa
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Grafik 5: Prognose ETF-Sparvolumen

in Mrd. Euro @ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa
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Grafik 6: Prognose ETF-Anlagevermégen
in Mrd. Euro @ Deutschland @ Rest Kontinentaleuropa
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10. Ansprechpartner

Sie haben Fragen zur Studie oder méchten Uber die Einfuhrung von ETF-Sparplanen in lhrem Unternehmen mit
uns sprechen? Wir stehen lhnen fur Fragen jederzeit gerne zur Verflgung.

Markus Jordan
Managing Director
markus.jordan@extraETF.com

Christian Bimuller
Head of Digital Distribution Continental Europe
Christian.bimueller@blackrock.com

DEUTSCHLAND

Verena Heming
Director, Lead Digital Distribution Germany
Verena.heming@blackrock.com

Lukas Nistler
Vice President, Digital Distribution Continental Europe
Lukas.nistler@blackrock.com
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11. Uber extraETF

Wir sind extrakETF — das Anlegerportal fur alle Themen rund um den Vermoégensaufbau mit ETFs, Aktien & Co.
Mit professionellen Tools, fundierten Inhalten und viel Leidenschaft helfen wir unseren Nutzern, finanziell zu
wachsen!

Uber 600.000 User besuchen jeden Monat unser Portal extraETF.com und es werden taglich mehr. Denn wir
bieten alles, was begeisterte Anleger brauchen, wie z.B. Wissens- und Newsbeitrage, Anlageleitfaden oder
Musterportfolios. Mit unserem neuesten digitalen Feature, dem extraETF Finanzmanager, kdnnen unsere
Nutzer eigene Anlagestrategien entwickeln und inr Vermdgen ganz einfach analysieren, optimieren und Uber-
wachen. Mit dem Extra-Magazin verlegen wir zudem Deutschlands fUhrendes ETF-Magazin. extraETF wurde
im Juli 2007 von Markus Jordan gegrundet.

Herausgeber dieser Publikation:

Isarvest GmbH

IckstattstraBe 7

80469 Munchen

E-Mail: research@extraETF.com
Telefon: (+49) 89 — 2020 8699 21

HRB: 168 112, Amtsgericht MUnchen
Geschaftsfuhrer: Markus Jordan
Stand: 31.10.2024
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© Copyright 2024. Isarvest GmbH, extraETF Research, 80469 Munchen, Deutschland. Alle Rechte vorbehalten. Bei Zitaten wird um
Quellenangabe ,extraETF Research” gebeten.

Die vorstehenden Angaben stellen keine Anlage-, Rechts- oder Steuerberatung dar. Alle Meinungsaussagen geben die
aktuelle Einschatzung des Verfassers wieder, die nicht notwendigerweise der Meinung der Isarvest GmbH entspricht. Alle
Meinungen kénnen ohne vorherige Ankindigung geandert werden. Die Meinungen kdénnen von Einschatzungen abwei-
chen, die in anderen von der Isarvest veroffentlichten Dokumenten, einschlieBlich Research-Veroffentlichungen, vertreten
werden. Die vorstehenden Angaben werden nur zu Informationszwecken und ohne vertragliche oder sonstige Verpflichtung
zur Verfugung gestellt.

Die aufgefuhrten Daten wurden auf Basis von Kurs- und Stammmdaten von Morningstar und der Isarvest GmbH erstellt. Die An-
gaben zur Wertentwicklung verstehen sich inklusive etwaiger Ausschuttungen. Fur die Richtigkeit, Vollstandigkeit oder Ange-
messenheit der vorstehenden Angaben oder Einschatzungen wird keine Gewahr Ubernommen. Die Isarvest GmbH kann nicht
sicherstellen, dass die Daten vollstandig und genau sind.

iShares® und BlackRock® sind eingetragene Marken von BlackRock Finance, Inc. und seinen verbundenen Unternehmen
(,BlackRock") und werden unter Lizenz verwendet. BlackRock gibt keinerlei Zusicherung oder Garantie hinsichtlich der
ZweckmaBigkeit einer Anlage in ein Produkt oder der Nutzung einer von extrakETF, eine Marke der Isarvest GmbH, angebote-
nen Dienstleistung. BlackRock hat keine Verpflichtung oder Haftung im Zusammenhang mit dem Betrieb, der Vermarktung,
dem Handel oder Verkauf eines von extraETF angebotenen Produkts oder einer Dienstleistung.
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